TALLER DE PRESENTACION 30 de enero 2018
Taller de 2h. de duracién De 10h.a 12:00h.
& CADE CORDOBA

@

¢Puedo ser yo una persona emprendedora?

El objetivoincentivar al emprendimiento a personas coninterés o posibilidad de iniciar un proyecto.

*Quiénes son las personas emprendedoras
*Qué es una persona emprendedora
*Emprendimiento hoy

*Qué propone el programa CRECE

Hay un gran salto entre buscar trabajo por cuentaajena y buscar trabajo por cuenta propia, perono es
tan grande como imaginas.
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DE LA INTENCION DE EMPRENDER 1y 6de febrero2018
A UNA IDEA DE NEGOCIO SUFICIENTE De 09:00h. a 14:00h.
Taller de 5h. de duracién CADE CORDOBA

a

7

Nada es mas peligroso que desarrollar una idea inviable

Dia1: Lapersonaemprendedora, la idea y el mercado. Generacion de ideas de negocio

*Qué propone el Programa CRECE. ¢ Qué significa emprenderhoy?.

+Aspectos fundamentales: lapersona, laideay el mercado.

*Generacion de ideas de negocio. De dénde surgen las ideas. Ejemplos inspiradores y practicas en
grupo.

*Capacidadesy habilidades de la persona emprendedora. Reflexion personal.

*El mercado. Quiénes son mis clientes, que necesidades/problemas/deseos resuelvo, qué ofrezco. El
encaje producto-mercado.

Dia6: Aterrizatu idea. Desarrollo y evaluacion del primer Modelo de Negocio a partir de la idea.
*Introduccion alos Modelos de Negocio.

*Primeraformalizacion de unaidea de negocio. Ejemplo comuin.

+Aterriza tu idea. Trabajo practico de desarrollo del primer Modelo de Negocio de los participantes.
*Exposicion, valoracion y mejora de los Modelos desarrollados.

*Conclusionesy siguientes pasos.

DE LA IDEA A UN MODELO
DE NEOGICO SOSTENIBLE

Taller de 5h. de duracién

9y 13 de febrero 2018
De 09:00h. a 14:00h.
CADE CORDOBA

@

Te proponemos la reconstruccién de tu modelo de negocio, encontrar los fallos mas comunes y evitarlos
estratégicamente

Dia9: Desarrolla un Modelo de Negocio consistente de tu idea. Describe como vas a competir. (E1)
+Como se construye el Modelo de Negocio de un proyecto empresarial.

sLaidentificacion y descripcién de los clientes.

+Como desarrollar una propu esta de valor competitiva (producto y servicio) a partir del cliente.

*El Modelo de Negocio completo: Distribucién, Inversiones, Colaboradores, Modelo financiero, etc.

*Por quéfallan los Modelos de Negocioy nuevas tipologias.

Dia 13: Desarrollo de clientes y el Modelo econémico del negocio. (E2)
*Conocer al cliente para verificar los ingresos del Modelo de Negocio.
*Técnicas utiles para conocer al cliente para personas emprendedoras.
*Nuevas perspectivas de clientes, nuevostipos de Modelos de Negocio.
sLaeconomiade la empresa: Cuadro de inversiones, la cuenta de resultados, la tesoreria y larentabilidad.

COMO ARRANCAR UN NEGOCIO 15 de febrero 2018
De 09:00h. a 14:00h.
Taller de 5h. de duracién CADE CORDOBA

L

*Elementos claves para arrancar: la rapidez, el control del riesgo y las inversiones

<Bootstrapping. Estrategias para arrancar rapido v sin riesgos.

+La modificacion del Modelo de Negocio en funcion de |as preferencias de los clientes. El aprendizaje del mercado
*Técnicas cambio (pivat) del Modelo de Negocio.

«Larecuperacion de la rentabilidad de un negocio.
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DEL MODELO DE NEGOCIO VALIDADO 20 de febrero 2018
A LA CONSOLIDACION DEL MISMO De 09:00h. a 14:00h.
ViA CRECIMIENTO SOSTENIBLE CADE CORDOBA

Taller de 5h. de duracién

<ldentificando lanecesidady las Ventajas Competitivasy cémo entroncan con el nuevoitinerario.

+Caso Practico. Determinacion de etapa en la que se encuentra el modelo de negocio de cada participante.
«Determinarlateoria e identificar el proceso a seguir desde el proceso de creacion hasta generaringresos
y hacer un modelo de negociorentable.

+Caso Practico. Plan de Adquisicién de Clientesy Plan de Activacion segtin los modelos de negocio

COMO MEJORAR LA COMPETITIVIDAD 22 de febrero2018
DE MI EMPRESA De 10:00h.a 12:00h.
Taller de 2h. de duracién CADE CORDOBA
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+Tres elementos claves para mejorar |a rentabilidad de tu empresa.

sLainnovacion en Modelo de Negocio.

*Quéy como cambiar para ser mas rentable.

sLos nuevos modelos de Negocio. La vision del cliente.

*Por qué lavision del negocio desde el cliente puede mejorar la rentabilidad. Cémo incorporar la visién del cliente
aminegocio.La experiencia de compra.

sLaincorporacion dela empresa a Internet.

*Internet es demasiado importante para no prestarle atencién. Cémo incorporarse a Internet, explicado para no
expertos. Casos de éxito en Internet.

+La plataforma Crece: Ventajas para las empresas. Cémo incorporarse a la plataforma crece desde Intemet o
mediante app.

CADE CORDOBA
Avda. Tenor Pedro Lavirgen s/n

Registrate en http://www.crececon.andaluciaemprende.es/

Informacion: Felisa Navarro y M. Dolores Hinojosa

cade.cordoba@andaluciaemprende.es
Tfno. 957355950

¢ Estas pensando en ser una persona emprendedora?
Sies asi, el Programa CRECE te ayudara a
conseguirlo

Esta plataforma de conocimiento es un sistema de
capacitacion presencial y online cuyo objetivo es
ayudar a las personas emprendedoras a ir desde su
idea a la empresa sostenible.

“Tu puedes, nosotros te ayudamos”

/ A \"  Andalucia Emprende, Fundacion Publica Andaluza

o o aonon— CONSEJERIA DE ECONOMIA Y CONOCIMIENTO




