
 

 
Horario y Fecha :  23 d

 

Lugar: Centro de Apoyo al Desarrollo Empresarial (CADE

Plaza del Condado S/N, Chucena (Huelva)

 
Objetivos: Dar a conocer a los asistentes 
entorno y el cliente para la optimización de las ventas.

 

 

Programa:  

 

• Entender y definir las nuevas necesidades de los mercados
• Una nueva venta 

• El vendedor, el enfoque hacia su empresa

• El cliente, que quiere oir la clientela

• Adaptación a las necesidades de los clientes

• La venta no presencial
• Claves de venta 

 
 

Ponente:   Hilario Jesús Franco Leal
 

Información e inscripciones

Tel.:  959107064  hjfranco@andaluciaemprende.es

 

Síguenos en ... 

 
 
CADE Huelva http://www.facebook.com/cade

 
 
Cofinanciado por: 

 

Curso 
‘Vender hoy’ 

 

de abril, de 10.00 a  14.00 h.  

Centro de Apoyo al Desarrollo Empresarial (CADE

Condado S/N, Chucena (Huelva). 

Dar a conocer a los asistentes la importancia del conocimiento del 
entorno y el cliente para la optimización de las ventas. 

Entender y definir las nuevas necesidades de los mercados
Una nueva venta para un nuevo cliente. 

vendedor, el enfoque hacia su empresa. 

El cliente, que quiere oir la clientela. 

Adaptación a las necesidades de los clientes. 

La venta no presencial 
 

Hilario Jesús Franco Leal. 

inscripciones :  

hjfranco@andaluciaemprende.es 

http://www.facebook.com/cade huelva  

 

Centro de Apoyo al Desarrollo Empresarial (CADE Chucena), 

la importancia del conocimiento del 

Entender y definir las nuevas necesidades de los mercados. 


