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Datos del Curso

TECNICAS DE VENTA Y Calendario de . ’ . .
Nombre COMUNICACION COMERCIAL imparticion Dia 09/05/2012 Horario 10:00 h a 13:00 h
Tipo de Formacion Gestion Empresarial Basica Tematica Marketing y ventas
Modalidad Presencial Numero de Horas 9.0

Lugar de imparticion

Temario

Objetivos

Docentes

Empresa
E - Mail
Teléfonos

Docente:
Nombre y Apellidos

CADE Chiclana de la Frontera - CHICLANA DE LA FRONTERA (CADIZ)

10:00-10:20 - Presentacion estructura y servicios de Andalucia Emprende
10:20-10:30 - Presentacion asistentes (networking).

10:30-11:15 - Concepto y estrategias de Marketing.

11:15-12:00 - La publicidad y comunicacion en marketing.

12:00-12:15- Descanso

12:15-13:00 - Técnicas de ventas.

13:00-13:30 -Ejemplos practicos

13:30-14:00 - Conclusiones. Ruegos y preguntas. Cuestionarios.

El objetivo fundamental de este seminario es proporcionar a los emprendedores y gestores de empresas las
nociones bésicas sobre el posicionamiento de sus productos/servicios en el mercado a través del precio de venta.
Ademaés de dar a los asistentes nociones sobre conceptos basicos sobre el marketing y sus distintas estrategias. Por
ultimo, se pretende que los asistentes conozcan y asimilen habilidades y técnicas comerciales encaminadas al éxito
en la venta.
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