/ Andalucia Emprende, Fundacion Piblica Andaluza
IRET el CONSEJERIA DE ECONOMIA, INNOVACION, CIENCIA Y EMPLEO

Ficha del Evento Formativo

Datos del Curso

APROXIMACION A LAS TECNICAS DE  Calendario de

Nombre VENTA INTERPERSONAL imparticion Dia 23/10/2012 Horario 10:00 a 14:00
Tipo de Formacion Gestion Empresarial Basica Tematica Marketing y ventas
Modalidad Presencial Ndmero de Horas 4.0

Lugar de imparticion CADE Cadiz - CADIZ (CADIZ)

Contenido: 1 Conceptos previos.

2. El Cliente. Motivos de compra.

3. Comunicacion en ventas.
Temario 4. Fases de la venta.

5. Autoanalisis.

Objetivos:  Conocer los elementos basicos que intervienen en una relacién comercial comprador/vendedor y

Objetivos plantear la integracién de un sistema de ventas orientado al cliente en la actividad empresarial.
Docentes
Empresa Andalucia Emprende, Fundacién Publica Andaluza
E - Mail CADE.CADIZ@andaluciaemprende.es
Teléfonos 956203900
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