
 

                                                                                                                                                                                                                                   

       

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

                 

 
                                                                                                                                                                                               
 

  
 

               

 

 

 

 

 

 

 

 

tomatusalas.com 
 

Más información: 

Teléfono: 957 10 80 17 / 671 53 67 33 

e-mail: rbaena@andaluciaemprende.es 

 

 

 

Jornada  

‘Gestión de las estructuras 

comerciales: la fuerza de ventas’ 

 

La Carlota, 25 de noviembre de 2014 
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Síguenos en... 

 

CADE Córdoba: 
 https://www.facebook.com/cadecordoba 
 

 

 

 

 

Andalucía Emprende, Fundación Pública 

Andaluza, organiza el martes 25 de 

noviembre  la “Jornada Gestión de las 

Estructuras Comerciales: La Fuerza de las 

Ventas”. 

Todas las empresas tienen un objetivo común: 

vender. Las ventas son el alma y el corazón de 

cualquier negocio. Siendo así, si no contamos 

en nuestra plantilla con un responsable de 

ventas que nos reporte debidamente la 

información necesaria para desarrollar nuestra 

estrategia comercial, o si simplemente no la 

hemos diseñado, nos tocará encargarnos de 

éste área a nosotros mismos.  

Gestionar la fuerza de ventas, la elección y la 

fidelización de nuestros agentes comerciales, 

diferenciar los canales de comunicación a 

seguir, la formación técnica y específica y el 

diseño de nuestra estrategia, marcará la 

diferencia y supondrá una mejora en nuestra 

cartera de clientes. 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
PROGRAMA 
 

- Introducción y presentación 

- Los objetivos 

- Objetivos de aprendizaje 

- Mi hoja de ruta 

- Los planes de acción 

- La importancia de tener una misión 

- Cómo preparar un plan de acción 

- Pasar a la acción 

Ponente: Ana Rosa Sánchez Salado  
 Gerente de “Toma tus alas” 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

Lugar: Centro de Formación Ingeniero José 

María Alcaide Cáceres 

Avda. Del Deporte, s/n La Carlota 

 

Fecha: 25 de noviembre de 2014 

  

Información e Inscripciones:  

CADE de La Carlota 

Teléfono: 671 67 33/ 957 10 80 17 

E-mail: rbaena@andaluciaemprende.es   

 

 

 

 

Inscripción gratuita. 

Aforo limitado. 

https://www.facebook.com/cadecordoba
mailto:rbaena@andaluciaemprende.es

