
 

                                                                                                                                                                                                                                   

       

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

                 

 
                                                                                                                                                                                               
 

  
 

               

 

 

 

 

 

 

 

 

tomatusalas.com 
 

Más información: 

Teléfono: 957 10 80 17 / 671 53 67 33 

e-mail: rbaena@andaluciaemprende.es 

 

 

 

 

Jornada  

‘Desarrollo comercial: aprovecha la 

oferta laboral del sector ventas’ 
 

La Carlota, 20 de noviembre de 2014 
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Síguenos en... 

 

CADE Córdoba: 
 https://www.facebook.com/cadecordoba 
 

 

 

 

 

Andalucía Emprende, Fundación Pública 

Andaluza, organiza el jueves 20 de noviembre  

la “Jornada Desarrollo Comercial: 

aprovecha la oferta laboral del Sector 

Ventas”. 

Con la creciente demanda del sector comercial 

y la falta de salidas laborales en otros 

sectores, son muchas las personas que 

deciden probar o iniciarse en ventas, como 

profesionales autónomos. En muchos casos el 

desconocimiento del sector y las malas 

condiciones de las ofertas más accesibles que 

encontramos, llevan al fracaso de esa 

iniciativa.  

Esta jornada pretende dar a conocer lo que se 

debe valorar al iniciar una actividad de estas 

características (sector, incentivos, 

posibilidades de promociones internas que den 

acceso a mejores condiciones, a formación 

específica, y que aporten proyección para su 

futuro laboral), es decir, que los participantes 

conozcan el funcionamiento y las bases de 

este sector.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
PROGRAMA 
 

- Introducción y presentación 

- Revisando conceptos: 

conocimientos básicos que debe 

tener un comercial. 

- Autogestión necesaria enfocada a 

la consecución de objetivos.  

- Tipos de venta 

- Técnicas de venta. Las reglas del 

juego 

- Estrategias de venta 

- Los impulsos 

- El negativo 

- Ruegos y preguntas 

Ponente: Ana Rosa Sánchez Salado  
 Gerente de “Toma tus alas” 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

Lugar: Centro de Formación Ingeniero José 

María Alcaide Cáceres 

Avda. Del Deporte, s/n La Carlota 

 

Fecha: 20 de noviembre de 2014 

  

Información e Inscripciones:  

CADE de La Carlota 

Teléfono: 671 67 33/ 957 10 80 17 

E-mail: rbaena@andaluciaemprende.es   

 

 

 

 

Inscripción gratuita. 

Aforo limitado. 

https://www.facebook.com/cadecordoba
mailto:rbaena@andaluciaemprende.es

