
 

                                                                                                                                                                                                                                   

       

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                 

 
                                                                                                                                                                                               
 

 
 
               
 
 
 
 
 

 

 

 

 

Más información: 

Teléfono: 957-355950 

e-mail: mortiz@andaluciaemprende.es 

 

 

Jornada “LA FUERZA DE 
VENTAS. COMO SER MAS 
COMPETITIVOS CON UNA 
BUENA PLANIFICACION EN 
VENTAS” 

Córdoba, 12 de mayo de 2014 

mailto:mortiz@andaluciaemprende.es


Síguenos en... 

 

CADE Córdoba: 
 https://www.facebook.com/cadecordoba 
 

 
 

 

ANDALUCÍA EMPRENDE, 
FUNDACIÓN PUBLICA ANDALUZA 
 

 Organiza el próximo lunes 12 de mayo en 

Córdoba la Jornada ‘” La fuerza de las 

ventas. Como ser más competitivos con una 

buena planificación en las ventas. ”: 

 

Jornada de información empresarial: El deseo 

de toda empresa es llegar al mayor número de 

clientes de la forma más efectiva, para 

venderle sus productos y servicios. Pero las 

relaciones con el cliente han evolucionado 

vertiginosamente en los últimos años. Durante 

esta jornada trabajaremos de forma práctica el 

perfil del vendedor, y la planificación de las 

ventas, ventaja competitiva para las empresas. 

  

 

 

 

 

 

 

 

  

    

 

  

 

PROGRAMA: 

10:00-10:15h. Carta de Servicios de Andalucía 

Emprende 

10:15-11:00h. LA FUERZA DE VENTAS 

 Concepto y regulación legal. Directiva 

1422 

 Tiempo y actividad de ventas 

11:00- 12:00h. EL VENDEDOR 

 Deberes del vendedor y su perfil 

 Vendedores y tipos de Ventas 

 Orientación hacia el Servicio. 

 La búsqueda de clientes(Etapas de las 

relaciones comerciales) 

12-13:00h. PLANIFICACION EN LAS 

VENTAS. 

 Productos 

 Mercado 

 Previsión de Ventas 

 El proceso de Venta 

 Dramatización de las ventas: Técnicas 

de Dramatización, Argumentación y 

Contraargumentación. 

RECOMENDACIONES ÚTILES. 

13:00Ruegos y Preguntas 

 

 Ponente: Antonio Rodriguez de la 

Fuente. Especialista en Marketing 

Comercial. 

 

 
 
LUGAR DE CELEBRACIÓN:  
 

Centro de Apoyo al Desarrollo Empresarial 

(CADE). 

Avda. Tenor Pedro Lavirgen, s/n. Córdoba. 

 

Fecha: 12/05/2014 

 

Información e inscripciones:  

CADE de Córdoba 

Teléfono: 957-355950 

mortiz@andaluciaemprende.es 

 

 

Inscripción gratuita. 

 

Aforo limitado. 

https://www.facebook.com/cadecordoba
mailto:mortiz@andaluciaemprende.es

