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JUNTA DE ANDALUCIA Ag
CONSEJERIA DE INNOVACION, CIENCIA Y EMPRESA ~l, S

'CONSEJERIA PARA LA IGUALDAD Y BIENESTAR SOCIAL





                              RED DE COOPERACIÓN DE EMPRENDEDORAS
      La Fundación Red Andalucía Emprende, adscrita a la Consejería de Innovación, Ciencia y Empresa, y el Instituto Andaluz de la Mujer, de la Consejería para la Igualdad y Bienestar Social, lanzaron en Enero de 2007 el proyecto “ RED DE COOPERACIÓN DE EMPRENDEDORAS” a través de unas jornadas provinciales de presentación, al objeto de promover y potenciar el espíritu de cooperación entre las emprendedoras para incrementar la innovación y competitividad de las empresas creadas o constituidas por mujeres.

    Siguiendo con el programa de trabajo, se presentan ahora unas jornadas formativas para emprendedoras al objeto de cubrir sus necesidades formativas en materia de cooperación y  fomentar las relaciones de las empresarias  y emprendedoras para facilitar un entorno de colaboración, que se celebrarán durante los próximos meses en todas las provincias andaluzas según el programa adjunto. 
ACCIONES FORMATIVAS
BLOQUE 1: CONCEPTUALIZACIÓN SOBRE COOPERACIÓN
1. CONTEXTUALIZACION DEL PROGRAMA. COOPERACIÓN ENTRE EMPRESARIAS Y EMPRENDEDORAS

2. CONCEPTUALIZACIÓN: ¿QUÉ ES COOPERAR? 

3. LA COOPERACIÓN EMPRESARIAL

4. ¿POR QUÉ Y PARA QUÉ COOPERAR? 

5. TIPOS DE COOPERACIÓN 

6. HERRAMIENTAS PARA LA COOPERACIÓN

6.1. EL PROYECTO DE COOPERACIÓN

6.2. IDENTIFICACIÓN DE LAS SOCIAS (COOPERANTES)

6.3. PREPARACIÓN Y PUESTA EN MARCHA DE LOS ACUERDOS DE COOPERACIÓN

6.4. REALIZACIÓN DE LOS PROYECTOS DE COOPERACIÓN

BLOQUE 2: HABILIDADES Y HERRAMIENTAS PARA LA COOPERACIÓN 

1. HABILIDADES PERSONALES PARA LA COOPERACIÓN 

1.1. COMUNICACIÓN

1.2. ASERTIVIDAD

1.3. ESCUCHA ACTIVA

1.4. INTELIGENCIA EMOCIONAL

2. TÉCNICAS DE NEGOCIACIÓN PARA LLEVAR A LA PRÁCTICA LA COOPERACIÓN

a. LA PREPARACIÓN EN LA NEGOCIACIÓN

b. LA PERSUASIÓN EN LA NEGOCIACIÓN

c. EL PODER EN LA NEGOCIACIÓN

d. LA NEGOCIACIÓN

e. EL CIERRE

3. MARKETING: ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACIÓN

4. PRESENTACIONES EFICACES 

5. INTERNACIONALIZACIÓN Y FÓRMULAS DE COOPERACIÓN EMPRESARIAL
2. TEMPORALIZACIÓN

	BLOQUE II
	FECHA

	SEVILLA
	6 de Mayo

	HUELVA
	23 de Abril

	CÓRDOBA
	12 de Mayo

	GRANADA
	9 de Mayo

	MÁLAGA
	24 de Abril

	CÁDIZ
	29 de Abril

	JAÉN
	30 de Abril

	ALMERÍA
	13 de Mayo


	BLOQUE I
	FECHA

	SEVILLA
	28 de Abril

	HUELVA
	15 de Abril

	CÓRDOBA
	16 de Abril

	GRANADA
	17 de Abril

	CÁDIZ
	7 de Abril

	ALMERÍA
	8 de Abril

	MÁLAGA
	9 de Abril

	JAÉN
	10 de Abril


Horario de Impartición: 9:00 h -15:00  h
Lugar de Impartición:

	ALMERÍA
	CADE de Almería: C/ Rafael Alberti, 28 bajo. ALMERIA 4004

	CÁDIZ
	CADE de Cádiz: Avda. de la Ilustración, 6 Edificio Astarté Atico Módulos 5 a 9. CÁDIZ 11011

	CÓRDOBA
	CADE de Córdoba: C/Tenor Pedro Lavirgen, s/n. CÓRDOBA 14011

	GRANADA
	CADE de Granada: Avda Innovación, 1. Parque Tecnológico de las Ciencias y la Salud. Armilla, GRANADA 18100

	HUELVA
	CADE de Huelva: C/ Cristóbal Colón, 17-19. HUELVA 21002

	JAÉN
	CADE de Jaén: C/Doctor Federico del Castillo, nº 1. JAÉN  23005

	MÁLAGA
	CADE de Málaga: C/Marie Curie, 8 Edificio B. PTA-Málaga. MÁLAGA 29590

	SEVILLA
	CADE de Sevilla: Autovía Sevilla-Coria del Río, km.3,5. Edif EUROCEI. SEVILLA 41920 


    Para Inscripciones, enviar un correo electrónico a la dirección: psicas@ono.com hasta dos días antes de la fecha del comienzo del curso con los siguientes datos:

Nombre y Apellidos
Nombre de la Empresa
Cargo en la Empresa
Localidad

Provincia 
� EMBED PowerPoint.Slide.8  ���








[image: image3.wmf]_1268462401.ppt






*







SYYOTaNSUJINE 2
NOIDVEEH009 J6
a2y

D)








