
 
 

 
 

 

LUGAR:  CADE Granada, Avda. de la Innovación, 1, naves 2-4. 

 

PROGRAMA 

 
 

  Contenidos a trabajar: 

• El vendedor 

o Historia 

o Actitudes y aptitudes 

• El producto o servicio 

o Claves 

• Los objetivos de venta 

o Qué 

o Cómo 

o Cuanto 

• La planificación 

o Importancia 

o Herramientas 

 

 

 

INSCRIPCIONES: inscripciones en el teléfono: 958 894 500, formartes.cade.granada@andaluciaemprende.es o 
mmartos@andaluciaemprende.es. 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
COFINANCIADO POR:     

  
                   
      

 

TALLER DE TÉCNICAS DE VENTAS Y COMUNICACIÓN  
 

Granada, 5 y 12 de Marzo de 2013 
 


